
Unternehmensprofil

Mit Sitz in New York, bietet Herman Kay eine große Auswahl an Oberbekleidung 
für Damen und Herren. Unternehmen wie Anne Klein und MICHAEL Michael 
Kors, haben ihre Marken an Herman Kay lizensiert, der Produkte herstellt und 
vermarktet. 

Die Herausforderung

Herman Kay war mit drei Problemen konfrontiert. Als erstes musste sich das 
Unternehmen von der langsamen DFÜ-Modem-Kommunikation trennen und für 
seine elektronischen Kommunikationen zu FTP wechseln. Zweitens musste das 
Unternehmen vier Sets von Mailboxen eliminieren, um den gesamten IT-Umfang 
zu reduzieren und Vorgänge zu optimieren. Und zum Schluss musste Herman Kay 
einen elektronischen Katalog, mit Zugang für seine Handelspartner einrichten, um 
den Austausch von Produktinformationen zu verbessern.

Die Lösung

Um die Komplexität der IT zu reduzieren, wählte Herman Kay GXS Trading Grid® 
Messaging Service, um elektronische Kommunikation mit deinen Handelspartnern 
auszutauschen. Trading Grid Messaging Service ermöglicht Unternehmen auf der 
ganzen Welt, Geschäftsdokumente auf eine schnelle, sichere und zuverlässige Weise 
auszutauschen. Diese Lösung ermöglicht Unternehmen Dokumente auszutauschen 
und sowohl den neuesten XML-Standard, als auch traditionelle EDI-Dokument-
Standards zu verwenden, die jeweils über das Internet oder dem privatem Netzwerk 
von GXS zugänglich sind. Herman Kay begann weiterhin GXS Global Product 
Catalogue zu verwenden, um Produktinformationen mit seinen Handelspartnern 
auszutauschen. GXS Global Product Catalogue ist ein zentralisierter Service für 
Business-to-Business (B2B), Katalog- und Datensynchronisations- Management, 
welcher die Produktinformationen und die Verwaltung von Datenelementen 
vereinfacht und optimiert. 

Die Ergebnisse

Durch die Nutzung von Trading Grid Messaging Service, hat sich Herman Kay’s 
Transparenz der Transaktionen verbessert, indem es ihnen erlaubt, alle eingehenden 
und ausgehenden Daten an einem Ort zu sehen, ihre Transaktionskosten zu 
verringern und die gesamte IT-Komplexität zu reduzieren. Zu der geringeren 
Komplexität und den reduzierten Kosten kommt, dass das Unternehmen nun 
über eine schnellere Kommunikation zwischen sich und seinen Handelspartnern 
verfügt. Die Implementierung von GXS Global Product Catalogue hat Herman 
Kay ermöglicht die Gesamtzahl seiner Handelspartner zu erhöhen, die Zugriff auf 
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Herman Kay Company Inc.„Es gibt drei wichtige Vorteile: 
Geringere Transaktionskosten, 
schnellere Kommunikation 
und einer höhere Anzahl der 
gesamten Handelspartner mit 
Zugriff auf unsere Produkt- und 
Stilinformationen.“

	 —	Rich Haig, MIS Director



die Produkt- und Stilinformationen des Unternehmens haben, woraus der verbesserte 
und rechtzeitige Austausch von Produktinformationen, in einer sich schnell ändernden 
Fashionwelt, resultiert.

Über GXS

GXS ist ein weltweit führender Anbieter von B2B-Lösungen für den E-Commerce,  
die die Integration von Geschäftsprozessen und die Zusammenarbeit  
zwischen Handelspartnern vereinfachen und optimieren. Unternehmen und 
Organisationen auf der ganzen Welt, darunter mehr als 70 Prozent aller Fortune-500-
Unternehmen, setzen die On-Demand-Services auf GXS Trading Grid® ein,  
um Liefernetzwerke zu erweitern, Produkteinführungen zu optimieren, den
Wareneingangsprozess zu automatisieren, elektronische Zahlungen zu verwalten 
und Transparenz in der Lieferkette zu schaffen. GXS Managed Services, die B2B-
Outsourcing-Lösung von GXS, bietet Kunden Expertise, technische Infrastruktur und 
Programmsupport, um B2B-E-Commerce mit Handelspartnern weltweit durchzuführen. 

GXS hat seinen Hauptsitz in Gaithersburg, Maryland, und unterstützt Unternehmen mit 
seinem breiten internationalen Netzwerk und lokalen Niederlassungen in Amerika, Europa 
und Asien-Pazifik. Weitere Informationen über GXS finden Sie auf www.gxs-gmbh.de.
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