Eine Fallstudie von GXS

,, Die GXS-Plattform hatte
direkte Auswirkungen auf
die Effizienz der Operationen
unserer Handelskette. Wir
automatisierten die Verwaltung
unseres Lagers mit unseren
Automobilkunden. Urspriinglich
bendtigten wir zwei Tage zur
Bearbeitung, diesen Aufwand
haben wir nun auf zwei Stunden
reduziert. Das haben wir
erreicht, weil wir jeden Teil der
Handelskette durch die neue
B2B-Plattform integrieren
konnen“.

—JOHN CHANG

PRESIDENT, BSTEEL ONLINE CO. LTD.
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Bsteel fiihrt weltweite
IT-Integrations-Plattform ein

GXS Enterprise Gateway und Trading Grid® Messaging Service Losungen bietet eine
einheitliche Plattform fiir die Integration von internen Geschiftseinheiten, Kunden
und Lieferanten auf der ganzen Welt.

Unternehmensprofil

Fiihrender Chinesischer Stahlhersteller

Bsteel ist die IT-Business-Gruppe der in Shanghai sitczenden Baosteel Group und

ist verantwortlich fiir die Bereitstellung und Verwaltung von Baosteel’s weltweiten
B2B-E-Commerce-Strategien. Baosteel ist der grofite Eisen- und Stahlhersteller

in China und belegte 2006 unter den ,,Fortune 500 Unternechmen weltweit

den 296. Platz. Die Baosteel Group beschiiftigt fast 93.000 Mitarbeiter in 22
hundertprozentigen Tochtergesellschaften, 14 Holdinggesellschaften und 24
Kapitalbeteiligungsgesellschaften. Es hat operative Geschiifte in Konstruktion,
Finanzen, IT, internationalem Handel, Immobilien und Transport. Baosteel Group
produzierte fast 20 Millionen Tonnen Stahl in 2005, woraus Umsatzerlése von 14
Milliarden Pfund resultierten und der Nettogewinn um 34 % auf 1 Milliarde Pfund
stieg. Diese Steigerung der Einnahmen ist auf die wachsende Zahl der auslindischen
Automobilhersteller zuriickzufiihren, die ihre Prisenz im Grofdraum China etablieren.

Die Herausforderung

Etablieren einer weltweit integrierten Business-Plattform

Baosteel Group hatte eine Reihe unterschiedlicher Geschiftsoperationen in

ganz China und vielen anderen Lindern weltweit. Aufgrund von verstirktem
Wettbewerbsdruck, zur Senkung der Kosten und zur Rationalisierung der I'T-
Infrastrukeur, haben sie die ‘Centralisation & Internationalisation Transforming
Strategy’ eingefiihrt. Diese Strategie wird zur Unterstiitzung der Datenerfassung,
Ubersetzung und Integration in ihrer Prognose iiber die Ausfithrung von
Zahlungsvorgingen in ihrer Handelskette verwendet. Die Infrastrukeur, die
genutzt wird, um diese Strategie zu verwalten, nennt sich die ‘Unified Enterprise

Collaboration Platform’ (UECP).

Baosteel’s Kunden und Lieferanten weltweit, haben unterschiedliche
Geschiftsanforderungen, sie arbeiten mit verschiedenen Geschiftsmodellen,
unterschiedlichen E-Commerce-Standards und sogar ihre EDI-Standards sind
jeweils anders implementiert. Baosteel’s Herausforderung war zu versuchen eine
Infrastruktur bereitzustellen, welche es allen Geschiftseinheiten, Kunden und
Lieferanten erlaubt, nahtlos auf einer integrierten Handelsplattform zu arbeiten.

Die Losung

Enterprise Gateway und Trading Grid Messaging Service Losungen
Die fiir UECP vorgeschlagene Plattform basiert auf GXS Integration Broker und
Trading Grid Messaging Service Lésungen. GXS Integration Broker Produkte sind
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hinter den Firewall-Software-Anwendungen, die Systeme miteinander verbinden, so dass
sie ohne menschlichen Eingriff Informationen austauschen kénnen. Integration Broker
sammelt interne Informationen und teilt diese mit Baosteel's externen Geschiftspartnern.
Infolgedessen kénnen Daten aus Produktion, Transport, Lager, Buchhaltung und
Operationssystemen aggregiert und einfach mit Kunden, Lieferanten, Finanzinstituten
oder Logistik-Dienstleistern ausgetauscht werden. Integration Broker bietet eine nahtlose
Integration mit Unternehmensanwendungen von Oracle, SAP und Microsoft. Mit

einem hochqualitativen Ubersetzer erlaubt Integration Broker Baosteel schnell Daten

aus jeder Quelle an jedem Bestimmungsort zuzuordnen, EDI/XML- Ubersetzungen in
Haéchstgeschwindigkeit durchzufiihren, die Produktivitit zu erhéhen und die Reaktion
seiner vielen Geschiftsbereiche zu verbessern. Die Enterprise Gateway Losung ermoglicht
es Baosteel’s Kunden weltweit, wie Ford und GM, sich direkt mit Baosteel’s interner ERP-
Anwendung, ebenso wie anderen internen Anwendungen wie z. B. Capacity Planning

durch IBM MQ Series Gateway zu verkniipfen.

GXS Trading Grid Messaging Service ermdglicht es Baosteel, sich mit Handelspartnern
auf der ganzen Welt zu verkniipfen, um Geschiftsdokumente auf eine einfache, schnelle,
sichere und zuverlissige Art und Weise auszutauschen. Es schiitzt vor Kommunikations-
Komplexitit und bietet Transparenz und Prozess-Kontrolle. Baosteel kann seine Bestell-,
Logistik-, Lager- und Zahlungsaktivititen in der Wertschépfungskette iiberwachen.
Trading Grid Messaging Service erkennt kritische Signale in der Handelskette, wie z.

B. Verzogerungen in der Herstellung oder bei Lieferungen und Nachfrage-Signale,
einschlieflich plotzlicher Verkaufsanstiege oder potenzieller Lagerengpisse.

Track-and-Trace-Einsatzméglichkeiten, ermdglichen Baosteel festzustellen, ob

eine Bestellung bestitigt, geliefert, empfangen, fakturiert oder bezahlt wurde.
Lageriiberwachungs-Services erkennen Situationen von Fehlmengen und liefern aktuelle
Details von Transitgiitern oder Waren auf Bestellung. GXS Trading Grid Messaging
Service Losungen haben es Baosteel erlaubt seine Lagerbestinde zu optimieren und
Statusinformationen in Echtzeit zu empfangen.

Das Ergebnis

Kostenreduzierung, nahtlose IT-Infrastruktur, verbesserte Reaktionsfahigkeit
Die neue UECP-Integrations-Plattform hat es Baosteel erméglicht eine Anzahl neuer,
wichtiger OEM-Partnerschaften weltweit und viele, groffe Automobile Tier 1 Kunden,
mit Sitz in der Grofregion China zu etablieren. Die Plattform erméglichte Baosteel einen
signifikanten Anstieg seiner internen und externen Online-Transaktionen, welches die
operative Effizienz in seinem erweiterten Unternehmen verbesserte. GXS Integration
Broker und Trading Grid Messaging Service Losungen haben dazu beigetragen die
Wettbewerbsposition von Baosteel in einer zunehmend schwierigen wirtschaftlichen
Umgebung zu verbessern.
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Uber GXS
GXS ist ein weltweit fiihrender Anbieter von B2B-Lésungen fiir den E-Commerce, die die Integration von Geschéftsprozessen und die Zusammenarbeit zwis-

chen Handelspartnern vereinfachen und optimieren. Unternehmen und Organisationen auf der ganzen Welt, darunter mehr als 70 Prozent aller Fortune-500-

Unternehmen, setzen die On-Demand-Services auf GXS Trading Grid® ein, um Liefernetzwerke zu erweitern, Produkteinfiihrungen zu optimieren, den
Wareneingangsprozess zu automatisieren, elektronische Zahlungen zu verwalten und Transparenz in der Lieferkette zu schaffen. GXS Managed Services,
die B2B-Outsourcing-Losung von GXS, bietet Kunden Expertise, technische Infrastruktur und Programmsupport, um B2B-E-Commerce mit Handelspartnern
weltweit durchzufiihren. GXS hat seinen Hauptsitz in Gaithersburg, Maryland, und unterstiitzt Unternehmen mit seinem breiten internationalen Netzwerk
und lokalen Niederlassungen in Amerika, Europa und Asien-Pazifik. Weitere Informationen iiber GXS finden Sie auf www.gxs-gmbh.de.
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