


Was wir bekannt geben

« GXSund Inovis haben am 8. Dezember
2009 die beabsichtigte Fusion ihrer O GXS
Unternehmen bekanntgegeben.

— Die Transaktionsbedingungen wurden nicht Gegrundet 1967 als
verdffentlicht, da beide Firmen ! Geschaftsbereich der General
Privatunternehmen sind Electric Company

« Revolutionarer Zusammenschluss fur @« (Jper 28.000 Kunden in mehr als
— Vereint Branchenfuhrer mit reicher Erfahrung im ------------------------------------------------------
B2B-E-Commerce | 5 ¥ & Wi

— Schafft den groften Dienstleister der Industrie | nOVI S

mit Schwerpunkt auf den B2B-Bereich und dem

umfangreichsten Leistungsportfolio. : . .
— Eswird erwartet, dass Kunden von niedrigeren » Gegrundet 1983 als Harbinger

Kosten fur die B2B-Integration und von .+ Uber 16.000 Kunden in mehr als
Verbesserungen bei der Leistung, der 50 Landern
Transparenz von Transaktionen und der
Prozesssteuerung profitieren werden.
o Stabile Eigentimerstruktur und
Fortbestand der finanziellen
Unterstiutzung

— Francisco Partners, Golden Gate Capital,
Cerberus und Norwest Venture Partners
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Strategische Bedeutung fur GXS

 Im Einklang mit der Strategie von GXS, den einzigen und kompletten B2B-E-
Commerce-Dienstleister flr die globale Geschéftstatigkeit unserer Kunden zu
sein
— Ermdglicht GXS, die Zahl der Handelspartner, welche direkt an GXS Trading Grid® angeschlossen sind, zu
erh6hen

— Verstarkt das Engagement von GXS, ein Komplettanbieter zu sein

 Inovis bringt Uber 10.000 neue Kunden aus mehr als 50 Landern zu GXS Trading
Grid®
— Beschleunigt die Integration und reduziert die Kosten fur die Integration neuer Handelspartner

— Ermdglicht GXS, bessere Garantien fur die durchgehende Erbringung von Dienstleistungen zu bieten

 Erweitert das Leistungsspektrum von GXS fur den B2B-E-Commerce und die
B2B-Integration

— Inovis bietet neue Operational Intelligence Tools fur das Transaktions- und Prozessmanagement

— Inovis bietet einzigartige Lésungen fir die Ubertragung groRer Dateien und Sammeldateien

« Vertieft die Kompetenz von GXS in der umfangreichen Lieferkette des
Einzelhandels

— Inovis bietet einen funktionsreichen Produktkatalogdienst, der die Product Master Data Management-
Ldsungen von GXS erganzt, darunter auch ein Netzwerk von GDSN-Datenpools

— Inovis bringt eine Funktionalitdt zur Konformitatstiberwachung fur die Verwaltung von Abziigen mit sich

© GXS" INOVIS 6. Dezember 2009 Folie 3



Strategische Bedeutung fur Inovis

 Im Einklang mit der Strategie von Inovis, ein fiuhrendes Unternehmen im
Bereich On-Demand Business Community Management-Losungen zu sein

— Ermdglicht Inovis, die Zahl der Handelspartner, welche direkt an Inovisworks angeschlossen sind, zu
erhéhen

— Verstart das Engagement von Inovis, Gemeinschaften mit jedem Bereich ihres Unternehmens zu
optimieren
« GXS bietet Uber 25.000 neue Kunden aus mehr als 50 Landern
— Beschleunigt die Integration und reduziert die Kosten fur die Integration neuer Handelspartner
— Ermdglicht Inovis, bessere Garantien fur die durchgehende Erbringung von Dienstleistungen zu bieten

 Erweitert das Leistungsspektrum von Inovis fur den B2B-E-Commerce und
die B2B-Integration

— GXS bietet Tools fur die lokalisierte Einbindung der Community, darunter Intelligent Web Forms und
Trading Grid fur Excel

— GXS bietet Tools zur Transparenz von Geschaftsprozessen fiur die Bereiche Order-to-Cash,
Lagerverwaltung, internationaler Versand und elektronische Zahlungen

— GXS bietet ausgereifte Funktionen fur die ERP-Integration, einschliel3lich die SAP-zertifizierte Integration
—  GXS verfugt Uber eine starke physische Prasenz in Europa und in Asien mit jeweils 199 Mitarbeitern und
869 Mitarbeitern
« Vertieft die Kompetenz von Inovis in der umfangreichen Lieferkette des
Einzelhandels

— GXS bietet eine funktionsreiche Information Management Software, betreibt 21 globale GDSN-
Datenpools und bietet direkte Integrationsdienstleistungen fir LISYNC
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Einzigartige globale Reichweite mit
Ressourcen zur Bedienung jedes
industrialisierten Landes und der meisten
Wachstumsmarkte

Ausschlie3lich auf den B2B-E-Commerce
und die B2B-Integration ausgerichtet

Gesamtinvestitionen von mehr als $40
Millionen in Forschung und Entwicklung?

Gut aufgestellt, um neue
Geschaftsmaglichkeiten zu schaffen

— Managed File Transfer, Cloud Integration, Supply Chain
Finance, Green Supply Chain, Customs Compliance,
Human-Centric B2B

Einzigartige Fahigkeit zur Bedienung

spezifischer Branchenanforderungen

— Starke Prasenz in der Automobilindustrie, in der
Konsumguterindustrie, im Einzelhandel und in der
Hightech-Branche

— Schnell wachsende Prasenz in der
Finanzdienstleistungsbranche

Globale Prasenz von Logistikkunden

@ GXS I n OVI S 1 Reine Ausgaben. Schlief3t zusatzliche Kapitalanlagen von mehr als 30 Millionen Dollar aus.

Das fuhrende Unternehmen fur globales B2B
Wir werden zusammen robuste internationale Ressourcen haben

Fusioniertes Unternehmen
Betriebsstatistiken

Weltweiter Hauptsitz
Gaithersburg, MD USA

Mehr als 40.000 Kunden
Mehr als 2.500 Mitarbeiter

10 Milliarden Transaktionen pro
Jahr

6 Millionen Beziehungen zwischen
Handelspartnern

Rechenzentrumsinfrastruktur tber
zwei Kontinente

Zu den wichtigen globalen
Partnerschaften zahlen Microsoft,
IBM, Infor, SAP, Software AG und
Accenture

Regionale Hauptsitze: Hongkong,
London, Sao Paolo, Tokyo
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Kategorie Leadership in B2B-Dienstleistungen
Das fusionierte Unternehmen ist auf den wachstumsstarksten B2B-

Markt ausgerichtet
Gartner

Gartner Magic Quadrant for Integration Service Providers

Challengers Leaders

( N LEADER

* ,Gemessen an den Einnahmen aus Integrations-
dienstleistungen, der internationalen Reichweite und dem

O GXS ™ Kundenstamm ist GXS immer noch mit Abstand der fihrende
Anbieter von Integrationsdienstleistungen.”
Sl M er e « ,GXS verfiigt weiterhin iiber den groRten bekannten
" EaS'_l.l'LiI'IHTIEtD @ Kundenstamm und berichtet Uber eine starke Umsatzsteigerung
] 5PS Commerce Ezmsggate im wachstumsstérksten und gewinntrachtigen Marktsegment des
oS Elemica__ —Egui‘l’"ﬂn'ﬂ Lizizan B2B-Integration-Outsourcing.”
o o
. Camarch _ Hubspan LEADER
= Exostar nuBridges
?duancm Data Exchangs « ,Inovis hat in den letzten Jahren seinen Fokus nach auf3en

aufrechterhalten und hat sich zu einem entschlossenen IT- und

i n OVl S Business Innovator entwickelt.

e Erbietet auch MFTaaS und eine Vielzahl neuer regelbasierter
Produkte und Community Management-Losungen sowie
unternehmensubergreifende modulare Anwendungen.*

. vy

Niche Players Visionaries

S——— Completeness of Vision ————p

Az of Movember 2009

Quelle: Gartner Research Note G00172249, “Magic Quadrant
for Integration Service Providers,” 20. November 2009
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Kategorie Leadership in B2B-Dienstleistungen
Das fusionierte Unternehmen ist auf den wachstumsstarksten

B2B-Markt ausgerichtet

FORRESTER

The Forrester Wave ™: B2B Service Providers, Q4 2009

Risky Strong

Bets  Contenders Performers Leaders
A Crossgate (s} '@ > LEADER
b Seeburg
$PS Commerce -] 5 Acvay () « 1. Rang in "Strategie" und "Marktprasenz".
EasyLink-* Sterling O ™ . N . " . .
nuBridges(s) - Commerce GXS Der "grofite der drei gro3en" B2B Service Provider.
* Llalson . . .
Extol » « "Starke Ausrichtung auf die Erbringung kompletter

Managed Services fur die B2B-Integration.”

Current LEADER
offering

« "1. Rang in "Aktuelles Angebot".

I nO\/l S * Mehr als 1 Milliarde Transaktionen pro Jahr.

* Inovis konnte seine Integrationsfahigkeit durch
Ubernahmen erheblich steigern.”

Market presence
T

—~ N N .
Weak |° (® (-3 () Full vendor participation

Weak Strategy - Strong
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Kategorie Starke in B2B-Gateways

Das fusionierte Unternehmen wird tber leistungsstarkere B2B-
Softwarelosungen verfligen

Gartner
Gartner Magic Quadrant for B2B Gateways

challengers leaders
' VISIONAR
» "Der Ansatz von GXS... eine neue Middleware-
Funktionalitat von Software AG (webMethods)... in sein
Sterling Commerce O GXS ™ Vorzeigeprodukt Enterprise Gateway zu integrieren, hat
BM " Software AG GXS ermdglicht, sein Gateway schnell und effizient zu
yMicrosoft modernisieren.”

Tibeq Sofjertre N » "Die Strategie von GXS war erfolgreich und er hat einige
% - starke Referenzen fir Enterprise Gateway."

LEADER

« "Die fuhrende B2B-Gateway-Softwarelésung von Inovis,
.......... BizManager, ist ein innovatives Produkt, das sich tber
| n OVl S Generationen von Verbesserungen entwickelt hat."

« "BizManager (und die weit verbreitete Losung TrustedLink)
sind zuverlassig und haben sich bei anspruchsvollen B2B-
Projekten bewahrt. AuRerdem verleihen sie IT-Anwendern
die Fahigkeit, direktes B2B mit dem VAN zu verbinden."

Way Softwareg

nuBridges, Sun
Extol ®

ability to execute |

s Generix Group

niche players visionaries

— | completeness of vislon ——p
As of May 2008

Quelle: Gartner Research Note G00172249, “Magic Quadrant
for B2B Gateway Providers,” 3. Juni 2008
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Kategorie Wachstum in MFT

Das fusionierte Unternehmen investiert in Leistungsfahigkeit fur
grof3e Dateien und Sammeldateien

Gartner

Gartner Magic Quadrant for Managed File Transfer

challengers leaders
i A VISIONAR

« "Als einer der grof3ten und am haufigsten eingesetzten
Serviceanbieter fir die B2B-Integration hat GXS die
O GXS ™ Moglichkeit, prazise auszudriicken, was es bedeutet, ein

Sterling Commerc ‘fouSendtt MFTaaS-Anbieter zu sein.”
Global S CAPE » "Das Netzwerk des Anbieters (GXS Trading Grid) bietet
' etastorm . . . N
o M|crn5nﬂ_\ IEM focway versq'r.nedene Mehrwert@enste.. die alle mit elnfac.hen
E i Ipzwiteh /éber_m scftleare Dateiubertragungsfunktionen verbunden werden kénnen.
5 Cleo Cornrmuni cati ons Aecellion a"’,-Eanine_-’q
2 Ei scom —— Prirfeur "
- EzzyLink Services Irternationa —— Inowis Jey VISIONAR
= nuBridges St ptathoti pn « "Kein anderer Anbieter hat die hybride Strategie von
= South River Technologies  Bown qpebranc . - .
™ Tibso Scftware ol A Software und Service so sehr beflirwortet.
T LeanFILET | 15 ru| “Group logke | ........... . « "Der Anbieter hat gezeigt, das er die Fahigkeit hat, den
1SG EEPHEF'“ " Déﬁ}ar'my Softure | nOV| S Vorteil der Strategie mit der B2B-Integration zu
! H H n
bTrade | MezsageWiay Solutions) artikulieren.

§ * Inovis hat die Gelegenheit, eine benutzerfreundliche und
Mormenturn Systems . i L . .

voll funktionsféhige Provisioning-Technologie... als Service
aufzubauen und bereitzustellen.

\ A
niche players visionaries
—_— completeness of vision |—r

As of September 2009

Quelle: Gartner Research Note G00170848, “Magic Quadrant
for Managed File Transfer,” 18. September 2009
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Das vollstandigste Portfolio flr den B2B
Jedes Unternehmen bringt einzigartige und bewéhrte

Kompetenzen

.......

Integrations-

software

MFET

Software

B2B-

Gateway
Integrations-
software

Integration Cloud

Modulare Anwendungen

Bestellungen Logistik Produkt Fakturierung

Lagerbestande

Katalog Preis Zahlungen

Integrationsdienstleistungen

Formulare Maps Regeln Konvertierung

Managed File Transfer

Verwaltete Ubertragung von groRen Dateien und Sammeldateien

Global Messaging
Weltweite EDI- und B2B-Anbindung

Niedrigste Total Cost of
Ownership fir B2B-
Projekte

Schnelle Markteinfihrung
fur Handelspartner-
Enablement

Besseres ROI fur ERP-
Systeme mit héherer
Transparenz und
Datenqualitat

Fahigkeit zur Integration
mehrerer Standards fur
verschiedene
Gemeinschaften

Vorkonfigurierte modulare
Anwendungen fur
Transparenz und Kontrolle

Serviceorientierte Cloud
fur Erweiterbarkeit

8. Dezember 2009
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Erwartete Vorteile fur Kunden und Partner
Grof3ere Fahigkeit, Sie langfristig zu bedienen

 Die Kunden werden von einem starkeren und leistungsfahigeren
Serviceanbieter mit einer unvergleichlichen globalen Reichweite
profitieren
— Hochste Investitionen in R&D ausschlief3lich im B2B-E-Commerce
— Erweiterte Wertschopfung durch vollstandigere Funktionalitaten

— Zugriff auf lokale Ressourcen in fast jedem industrialisierten Land und
Wachstumsmarkt

 Das fusionierte Unternehmen beabsichtigt, die bestehenden
Funktionalitaten von jedem Unternehmen zu schitzen und zu

verbessern

— Ein integriertes Portfolio wird die bestehenden Funktionalitdten beibehalten und
gleichzeitig die Effizienz steigern, um die langfristigen Kosten zu senken und die
Innovation zu beschleunigen

 Die Partner werden von einem Zugriff auf grof3ere Kompetenzen

und einem starkeren Partner profitieren

— Das fusionierte Unternehmen wird sich engagieren, starke Partnerschaften zu
pflegen, darunter wichtige Technologiepartner, globale Systemintegratoren und
regionale Allianzen, einschlie3lich lokale Distributoren
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Zusatzliche Ressourcen

Unsere Verpflichtung ist es, Sie zu informieren und zu involvieren

e Informationen Uber beide Unternehmen

e  WWW.QXS.co.uk

e  WWW.INOVIS.C0.uUk

e Websites fur weitere Informationen

e  WWW.QXS.co.uk/inovis

e WWW.inovis.co.uk/gxs

« Haben Sie noch Fragen?

« Bitte senden Sie lhre Fragen an gxsinovis@gxs.com oder
info@inovis.com.

 Wir werden alle Fragen direkt beantworten und unsere informative Website
und Online-FAQ auf dem neuesten Stand halten
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